
Grupa 1: Specjalność Nowoczesne Zarządzanie Przedsiębiorstwem Grupa 2: Specjalność HR Biznes Partner Grupa 3: Specjalność Nowoczesny marketing

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45 Marketingowe zarządzanie przedsiębiorstwem - wykład/ćwiczenia - s. 28A Konflikt i negocjacje w praktyce menedżera HR - wykład - s. II
15.00-16.30 Marketingowe zarządzanie przedsiębiorstwem - wykład/ćwiczenia - s. 28A Konflikt i negocjacje w praktyce menedżera HR - wykład - s. II
16.45-18.15 Marketingowe zarządzanie przedsiębiorstwem - wykład/ćwiczenia - s. 28A Współczesne koncepcje w HRM - wykład/ćwiczenia - s. I

8.00-9.30 Współczesne koncepcje w HRM - wykład/ćwiczenia - s. II
9.45-11.15 Współczesne koncepcje w HRM - wykład/ćwiczenia - s. II

11.30-13.00 Współczesne koncepcje w HRM - wykład/ćwiczenia - s. II
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30 Współczesne koncepcje w HRM - wykład/ćwiczenia - s. V
9.45-11.15 Zarządzanie kooperacją przedsiębiorstw - wykład - s. VI Współczesne koncepcje w HRM - wykład/ćwiczenia - s. V

11.30-13.00 Zarządzanie kooperacją przedsiębiorstw - wykład - s. VI
13.15-14.45 Strategie produktu i marki - wykład/ćwiczenia - 27A
15.00-16.30 Strategie produktu i marki - wykład/ćwiczenia - 27A
16.45-18.15 Strategie produktu i marki - wykład/ćwiczenia - 27A

8.00-9.30 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - wykład - s. II Handel elektroniczny - wykład/ćwiczenia - s. 29A
9.45-11.15 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - wykład - s. II Handel elektroniczny - wykład/ćwiczenia - s. 29A

11.30-13.00 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - wykład - s. II Handel elektroniczny - wykład/ćwiczenia - s. 29A
13.15-14.45 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - wykład - s. II
15.00-16.30 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - wykład - s. II (do 15:45)
16.45-18.15

8.00-9.30 Konflikt i negocjacje w praktyce menedżera HR - wykład - s. V (od 8:45) Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A
9.45-11.15 Konflikt i negocjacje w praktyce menedżera HR - wykład - s. V Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A

11.30-13.00 Konflikt i negocjacje w praktyce menedżera HR - wykład - s. V Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A
13.15-14.45 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 128 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A
15.00-16.30 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 128 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A
16.45-18.15 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 128

8.00-9.30 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A
9.45-11.15 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A

11.30-13.00 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A
13.15-14.45 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - ćwiczenia - s. 40 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A
15.00-16.30 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - ćwiczenia - s. 40 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A
16.45-18.15 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - ćwiczenia - s. 40

8.00-9.30 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 101
9.45-11.15 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 101

11.30-13.00 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 101
13.15-14.45 Konflikt i negocjacje w praktyce menedżera HR - ćwczienia - s. 127
15.00-16.30 Konflikt i negocjacje w praktyce menedżera HR - ćwczienia - s. 127
16.45-18.15 Konflikt i negocjacje w praktyce menedżera HR - ćwczienia - s. 127 (do 17:30)

8.00-9.30 Współczesne koncepcje w HRM - wykład/ćwiczenia - s. 27A Handel elektroniczny - wykład/ćwiczenia - s. 29A
9.45-11.15 Współczesne koncepcje w HRM - wykład/ćwiczenia - s. 27A Handel elektroniczny - wykład/ćwiczenia - s. 29A

11.30-13.00 Współczesne koncepcje w HRM - wykład/ćwiczenia - s. 27A Handel elektroniczny - wykład/ćwiczenia - s. 29A
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30 Strategie produktu i marki - wykład/ćwiczenia - s. 40 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 128
9.45-11.15 Strategie produktu i marki - wykład/ćwiczenia - s. 40 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 128

11.30-13.00 Strategie produktu i marki - wykład/ćwiczenia - s. 40 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 128
13.15-14.45 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - ćwiczenia - s. 40 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 128
15.00-16.30 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - ćwiczenia - s. 40
16.45-18.15 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - ćwiczenia - s. 40

8.00-9.30 Marketingowe zarządzanie przedsiębiorstwem - wykład/ćwiczenia - s. 101 Handel elektroniczny - wykład/ćwiczenia - s. 27A
9.45-11.15 Marketingowe zarządzanie przedsiębiorstwem - wykład/ćwiczenia - s. 101 Handel elektroniczny - wykład/ćwiczenia - s. 27A

11.30-13.00 Marketingowe zarządzanie przedsiębiorstwem - wykład/ćwiczenia - s. 101 Handel elektroniczny - wykład/ćwiczenia - s. 27A
13.15-14.45 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - ćwiczenia - s. 40
15.00-16.30 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - ćwiczenia - s. 40
16.45-18.15 Źródła finansowania rozwoju przedsiębiorstw - ćwiczenia - s. 40

8.00-9.30 Marketingowe zarządzanie przedsiębiorstwem - wykład/ćwiczenia - s. II Prawo pracy - ćwiczenia - s. III
9.45-11.15 Marketingowe zarządzanie przedsiębiorstwem - wykład/ćwiczenia - s. II Prawo pracy - ćwiczenia - s. III

11.30-13.00 Marketingowe zarządzanie przedsiębiorstwem - wykład/ćwiczenia - s. II
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30 Strategie produktu i marki - wykład/ćwiczenia - s. 27A
9.45-11.15 Strategie produktu i marki - wykład/ćwiczenia - s. 27A

11.30-13.00 Strategie produktu i marki - wykład/ćwiczenia - s. 27A

Seminarium magisterskie
Seminarium magisterskie

Seminarium magisterskie
Seminarium magisterskie

16.03 NIEDZIELA

Seminarium magisterskie

15.03 SOBOTA

1.03 SOBOTA

30.03 NIEDZIELA

29.03 SOBOTA

23.03 NIEDZIELA

6.04 NIEDZIELA

5.04 SOBOTA

22.03 SOBOTA

PLAN ZAJĘĆ DLA II ROKU II STOPNIA 
Kierunek: ZARZĄDZANIE

Semestr letni, rok akademicki 2024/2025, studia niestacjonarne

Przedmiot / sala
Data

9.03 NIEDZIELA

8.03 SOBOTA

2.03 NIEDZIELA

Godziny



13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A (od 8:45)
9.45-11.15 Zarządzanie kooperacją przedsiębiorstw - wykład - s. 128 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A

11.30-13.00 Zarządzanie kooperacją przedsiębiorstw - wykład - s. 128 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A
13.15-14.45 Negocjacje w otoczeniu wielokulturowym - wykład/ćwiczenia - s. 22A
15.00-16.30 Marketing międzynarodowy - wykład - s. 22A
16.45-18.15

8.00-9.30 Konflikt i negocjacje w praktyce menedżera HR - ćwczienia - s. 127 Marketing międzynarodowy - wykład - s. 22A
9.45-11.15 Konflikt i negocjacje w praktyce menedżera HR - ćwczienia - s. 127 Marketing międzynarodowy - wykład - s. 22A

11.30-13.00 Marketing międzynarodowy - wykład - s. 22A
13.15-14.45 Marketing międzynarodowy - wykład - s. 22A
15.00-16.30 Marketing międzynarodowy - wykład - s. 22A
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30 Prawo pracy - ćwiczenia - s. VII (od 8:45)
9.45-11.15 Prawo pracy - ćwiczenia - s. VII

11.30-13.00 Prawo pracy - ćwiczenia - s. VII
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30 Zarządzanie kooperacją przedsiębiorstw - wykład - s. II (od 8:45) Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 55 (od 8:45)
9.45-11.15 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 55

11.30-13.00 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 55
13.15-14.45 Coaching i mentoring - ćwiczenia - s. 55
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30

Seminarium magisterskie
Seminarium magisterskie

6.04 NIEDZIELA

19.04 SOBOTA

WIELKANOC

17.05 SOBOTA

JUWENALIA

4.05 NIEDZIELA

18.05 NIEDZIELA 

WYBORY 
PREZYDENCKIE I

Seminarium magisterskie

26.04 SOBOTA

13.04 NIEDZIELA

12.04 SOBOTA

20.04 NIEDZIELA

WIELKANOC

27.04 NIEDZIELA

3.05 SOBOTA

11.05 NIEDZIELA 

10.05 SOBOTA 

Seminarium magisterskie



9.45-11.15
11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00

13.15-14.45

15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

8.00-9.30
9.45-11.15

11.30-13.00
13.15-14.45
15.00-16.30
16.45-18.15

PRZEDMIOTY DLA WSZYSTKICH SPECJALNOŚCI
ECTS

SEMINARIUM MAGISTERSKIE (30 godz. ćw.) 10

Seminarium magisterskie
Seminarium magisterskie

Seminarium magisterskie
Seminarium magisterskie

Seminarium magisterskie
Seminarium magisterskie

24.05 SOBOTA

1.06 NIEDZIELA

WYBORY 
PREZYDENCKIE II

31.05 SOBOTA

25.05 NIEDZIELA

15.06 NIEDZIELA

14.06 SOBOTA

8.06 NIEDZIELA

ZIELONE ŚWIĄTKI

7.06 SOBOTA

21.06 SOBOTA

SESJA LETNIA

22.06 NIEDZIELA

SESJA LETNIA

28.06 SOBOTA

SESJA LETNIA

29.06 NIEDZIELA

SESJA LETNIA



Seminaria będą odbywały się w terminach ustalonych przez prowadzącego. 

SPECJALNOŚĆ NOWOCZESNE ZARZĄDZANIE PRZEDSIĘBIORSTWEM

ŹRÓDŁA FINANSOWANIA ROZWOJU PRZEDSIĘBIORSTW (9 godz. wykł./ 18 godz. ćw.) 6
Wykład: dr Agnieszka Kuś, ćwiczenia: dr Angelika Pańka (zal./zal.)

ZARZĄDZANIE KOOPERACJĄ PRZEDSIĘBIORSTW (9 godz. wykł.) 4
Wykład: dr Michał Jagielski (egz.)

STRATEGIE PRODUKTU I MARKI (9 godz. wykł./ 9 godz. ćw.) 5
Wykład i ćwiczenia: dr Katarzyna Liczmańska-Kopcewicz (zal./zal.)

MARKETINGOWE ZARZĄDZANIE PRZEDSIĘBIORSTWEM (9 godz. wykł./ 9 godz. ćw.) 5
Wykład i ćwiczenia: dr Katarzyna Liczmańska-Kopcewicz (egz./zal.)

SPECJALNOŚĆ HR BIZNES PARTNER

PRAWO PRACY (9 godz. wykł.) 3
Wykład i ćwiczenia: dr Jagoda Jaskulska (zal./zal.) 

COACHING I MENTORING (27 godz. ćw.) 8
Ćwiczenia: mgr Kaźmierczak Marta (zal.)

WSPÓŁCZESNE KONCEPCJE W HRM (9 godz. wykł./ 9 godz. ćw.) 4
Wykład i ćwiczenia: dr hab. Kamil Zawadzki, prof. UMK (zal.)

KONFLIKT I NEGOCJACJE W PRAKTYCE MENEDŻERA HR  (9 godz. wykł./ 9 godz. ćw.) 5
Wykład i ćwiczenia: dr Jolanta Jaworska (zal./zal.) 

SPECJALNOŚĆ NOWOCZESNY MARKETING

HANDEL ELEKTRONICZNY (9 godz. wykł./ 9 godz. ćw.) 6
Wykład i ćwiczenia: dr Paweł Brzustewicz (zal./zal.)

NEGOCJACJE W OTOCZENIU WIELOKULTUROWYM (9 godz. wykł./ 18 godz. ćw.) 7
Wykład i ćwiczenia: dr hab. Krzysztof Celuch, prof. UMK (egz./zal.)

MARKETING MIĘDZYNARODOWY (12 godz. wykł.) 6
Wykład: dr hab. Krzysztof Celuch, prof. UMK (egz.)

W okresie dwóch tygodni po dniu publikacji, plan może ulec niewielkim zmianom. 

dr hab. Dorota Grego-Planer, prof. UMK; dr Joanna Petrykowska; dr Monika Maksim; dr Katarzyna Liczmańska-Kopcewicz; 
dr Magdalena Kuczmarska; dr Barbara Józefowicz; dr Paweł Cegliński; dr Paweł Brzustewicz


